Тема 7. Цінова політика та механізми розрахунків на зовнішньому ринку
План

1. Світова ціна на товари та види цін
2. Базисні умови постачання
3. Формування базисної ціни товару

Світові ціни – це експортні ціни основних постачальників даного товару та імпортні ціни у найважливіших центрах імпорту цього товару.
Зовнішньоторгівельну ціну можна розглядати як світову, якщо вона задовольняє таким вимогам:
· Регулярність та презентабельність. Це повинна бути ціна. За якою здійснюються регулярні комерційні угоди, що складаються в найважливіших центрах міжнародної торгівлі;
· Роздільність операцій . Зовнішньоторгівельні операції мають бути взаємно незалежними, тобто експортними, або імпортними;
· Нормальний торгово-політичний режим. Якщо ціни обслуговують товарообмін у рамках закритих економічних угрупувань, вони не можуть бути світовими, так як за рахунок субсидування національних виробників, ці ціни можуть бути вищі за ціни основних постачальників даної продукції на світовий ринок;
· Оплата у ВКВ.
Трансфертна ціна – це ціна продажу взаємозалежними підрозділами у ТНК один одному товарно-матеріальних запасів. Найчастіше під трансфертними цінами мають на увазі ціни на продукцію, що поставляється з одного підрозділу ТНК в інший, що знаходиться за межами країни.
Для проведення політики оптимізації прибутку ТНК прагнуть:
· мінімізувати загальну суму податків, виплачуваних у глобальному масштабі. Це досягається шляхом перерозподілу прибутку між країнами з високим і низьким рівнем оподаткування;
· мінімізувати митні платежі, створюючи дочірні компанії в податкових гаванях;
· розподіл ринків збуту і сфер впливу між різними іноземними підрозділами ТНК;
· завоювання позицій на нових ринках.

2. Базисні умови постачання
Базисні умови постачання – обов’язки, які встановлюють момент переходу ризику випадкової  втрати або псування товару з продавця на покупця, а також встановлюють основу (базис) ціни в залежності від того, включаються витрати на доставку в ціну товару, чи ні.
Базисні умови визначають:
· хто і за чий рахунок забезпечує транспортування товарів по території країни, перевезенні товару морським, річковим і повітряним транспортом;
· становище вантажу по відношенні до транспортного засобу, що визначає обов’язок продавця за встановлену у контракту ціну доставити вантаж у певне місце, чи повантажити товар на транспортний засіб, чи передати транспортній організації;
· обов’язки продавців щодо пакування та маркування товарів, обов’язки із страхування вантажів;
· обов’язки сторін щодо оформлення комерційної документації;
· де і коли переходять від продавця до покупця права власності на товар.
Особливості базисних умов регламентовані міжнародною практикою. Міжнародна торгова палата розробила збірник «Міжнародних правил тлумачення термінів ІНКОТЕРМС» останньою редакцією у 2000 році.  Подані в «Інкотермс 2000 » торгові терміни становлять універсальний набір умов, знання та застосування яких полегшує здійснення торгових операцій. 
Для позначення базисних умов використовується термін «франко» (франц. Franco - «вільно»).  
Франко – визначення порядку оплати й обліку транспортних послуг при постачання закупленої продукції споживачеві з указівкою місця, до якого транспортні витрати покладаються на постачальника.
У контрактах після позначення базисної умови вказується назва географічного пункту. Цими пунктами можуть бути морські та річкові порти, залізничні станції, аеродроми, склади тощо.
 В останній редакції «Інкотермс 2010» встановлено чотири принципово різні групи термінів – E, F, C, D, які об’єднують тринадцять типових умов купівлі-продажу товарів.
Група Е   - має усього один термін EXW – «франко-підприємство», або «із заводу». За цією умовою в обов’язки продавця входить передати товар у розпорядження покупця на території заводу. Продавець не відповідає за завантаження товару, за надання покупцю транспортного засобу.
Група F  - продавець зобов’язується надати товар у розпорядження обраного перевізника «основний вид транспортування продавцем не оплачується». Ця група містить такі умови:
FCA – «франко-перевізник»;
FAS – «вільно вздовж борту судна»;
FOB – «вільно на борту».
За цих умов продавець виконав свої зобов’язання після того, як він передав товар перевізнику.
Група С  - продавець відповідає за перевезення вантажу, але не за втрату і ушкодження і не бере на себе додаткових витрат, що виникли після відправлення товару.
Фрахт – плата власнику транспортних засобів (в основному морських) за надання ним послуг по перевезенню вантажів, а також залежно від умов договору, плата за завантаження і розвантаження.
Група містить такі умови:
CFR – «вартість і фрахт»;
CIF – «вартість, страхування, фрахт»;
CIP – «вартість страхування оплачено до …»;
CPT – «вартість оплачено до…»
За контрактами на С- умовах продавець звільняється від відповідальності та ризику з моменту передачі товару перевізнику у своїй країні, хоч і зазнає витрат на доставку товару у країну покупця. 
 Група D визначає умови проходження вантажу аж до його доставки в країну призначення, коли продавець бере на себе всі витрати і ризики до моменту доставки товару в країну призначення
Група містить такі умови:
DDU – «постачання франко-причал»; 
DDP – «постачання зі сплатою мита».
Контракти на D- умовах  можна поділити на дві категорії. До першої належать  контракти укладені на умовах «Поставлено на кордон», «Поставлено з борту судна» та «Поставлено без сплати мита». За цих умов  продавець не готує товар для імпорту. У другу категорію входять «Поставлено з пристані», «Поставлено без сплати мита». За цими умовами продавець повинен отримати усі необхідні імпортні ліцензії, а також оплатити мито, митні збори та податки. Тому контракти на D- умовах   відносяться до групи «доставкових» контрактів, тоді як контракти на С-умовах називаються «відвантажувальними» контрактами. 
Наведемо для можливості застосування у практиці розмежування витрат між експортером та імпортером за вищенаведених базисних умов постачання, відповідно до «Інкотермс 2010», табл.
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З 1 січня 2011 року набули чинності нові Інко-термс-2010 у світі, 26 травня 2011 року в Україні (дата друку Указу Президента №589/2011 від 19.05.2011 в газеті "Урядовий кур'єр).
Закреслені режими – це ті, які вже не використовують

3. Формування базисної ціни товару
Ціна товару є однією із суттєвих умов контракту. Вона виражається числом грошових одиниць певної валюти за одну кількісну одиницю товару, вказаного в контракті. 
Ціни контрактів за узгодженням сторін фіксуються у валюті однієї з країн контрагентів, чи у валюті третьої країни.
 Індикативні ціни – ціни на товари, які відповідають цінам, що склалися, чи складаються на відповідний товар на ринку експорту (імпорту) на момент здійснення експортної (імпортної) операції з урахуванням умов постачання та умов здійснення розрахунків, визначених згідно із Законодавством України, а також якісних показників товару, які затверджено Міністерством економіки України. Індикативні ціни є обов’язковими для використання при укладанні і проведенні всіх видів зовнішньоекономічних угод, за якими здійснюється експорт-імпорт товарів.
За способом фіксації розрізняють наступні ціни:
· Тверда ціна встановлюється в момент підписання контракту, вона не підлягає зміні протягом усього терміну його дії і не залежить від термінів і порядку визначення товару. Використовуються в угодах із негайним постачанням товару або при постачаннях в короткий термін.
· Рухлива ціна – це фіксована при укладання контракту ціна, що може бути переглянута далі, якщо ринкова ціна даного товару до моменту його постачання зміниться.
· Плаваюча ціна – це ціна, обчислена в момент виконання контракту шляхом перегляду базисної ціни з урахуванням змін у витратах виробництва, що відбуваються в період виконання  контракту. Використовується для товарів тривалого циклу виготовлення.
На етапі попереднього визначення цін товару орієнтуються на опубліковані ціни, до яких відносять наступні:
· довідкові;
· біржові котирування;
· ціни аукціонів;
· ціни фактичних угод;
· розрахункові ціни.
Рівень ціни товару – це основне питання зовнішньоторгової угоди. Контрактна ціна має базуватися на рівні світової ціни. В якості відправної точки  для проведення переговорів про ціну партнери по торговельній угоді використовують базисні ціни. 
Базисна ціна – ціна товару, що приймається в якості відправної точки при визначенні зовнішньоторговельної ціни товару, а також індексу цін у міжнародній торгівлі в цілому, і за окремими видами.
До базисних цін належать:
· довідкові, які даються по сировині та напівфабрикатах;
· прейскурантні, які даються по готових виробах;
· офіційні ціни продажу;
· ціни окремих великих пропозицій та запитів.
Експортні  поставки товару найефективніші, якщо ціна товару покриває прямі витрати, компенсує віднесені на товар непрямі витрати, приносить прибуток.
Прямі затрати – це затрати на виробництво і реалізацію, безпосередньо пов’язані з даним товаром. Витрати виробництва включають: придбання і збереження сировини і матеріалів, заробітну плату, амортизацію основних фондів і виплату процентів за кредит. Витрати реалізації  включають витрати на транспортування товару покупцеві, страхування товару, сплату експортних податків, мита та зборів.
Непрямі затрати (змінні) пов’язані з діяльністю підприємства загалом і відносяться на вартість даного товару. Змінними називають тому, що їх загальна сума змінюється залежно від числа вироблених одиниць товару. Ціна товару включає також прибуток у процентах до суми витрат.
 Одним з дієвих чинників успішного виходу на ринок є надання покупцям певних пільг у вигляді знижок на ціни.  Існують наступні види знижок:
· спеціальна знижка надається привілейованим покупцям, у замовленнях яких найбільше зацікавлений покупець;
· загальна (проста) знижка – знижка з прейскурантної ціни на серійні машини й обладнання, становить зазвичай 20 – 30 %. Проста знижка на промислову сировину складає 5 %;
· прогресивна (гуртова) знижка – це знижка за кількість. Вона застосовується щодо серійних замовлень виробів, до яких експортери виявляють значне зацікавлення;
· дилерська знижка надається продавцями своїм  постійним представникам і посередника. Застосовується при продажі автомобілів, тракторів, стандартного обладнання й оргтехніки;
· знижка «сконто» - знижка при розрахунках готівкою;
· бонусна знижка, чи знижка за оборот, надається продавцем своїм постійним агентам за реалізацію певної кількості товару;
· сезонна знижка використовується при продажі товару поза сезоном.


[bookmark: _GoBack]Питання для самоконтролю
1. Як співвідносяться між собою світова ціна та інтернаціональна вартість?
2. У чому сутність політики вільної торгівлі та політики рпотеціонізму?
3. Наведіть класифікацію митних зборів.
4. Наведіть складові ціни експорту.
5. Наведіть складові ціни імпорту.



Літературні джерела

1. Верховна Рада України; ЗУ «Про зовнішньоекономічну діяльність» від 16.04.1991 № 959-XII;
1. Постанова КМУ та ПНБУ «Про типові платіжні умови зовнішньоекономічних договорів (контрактів) і типові форми захисних застережень» від 21.06.1995 № 444;
1. Ліга Націй; Конвенція, якою запроваджено Уніфікований закон про переказні векселі та прості векселівід 07.06.1930;
1. Ліга Націй;Конвенція про врегулювання деяких колізій законів про переказні векселі та прості векселі від 07.06.1930 № ETS 051;
1. ООН; Конвенція про гербовий збір стосовно чеків від 19.03.1931;
1. ООН; Конвенція про міжнародні переказні векселі та міжнародні прості векселівід 09.12.1988;
1. ООН; Конвенція про незалежні гарантії та резервні акредитиви від 11.12.1995.
1. Новак В.О. Зовнішньоекономічна діяльність підприємства: : підручник./ В.О.Новак, Т.Л. Мостенська, М.Г.Луцький, Г.С.Гуріна, О.В.Ільєнко  – К.: Кондор-Видавництво, 2013. – 495с.;
1. Тюріна Н.М. Зовнішньоекономічна діяльністьпідприємства: Навчальний посібник/Н.М.Тюріна, Н.С.Карвацка. – К.: «Центр учбової літератури», 2013. – 408с.;

