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1.Страхування у зовнішньоекономічній діяльності
Страхування – це система економічних відносин, яка полягає в утворенні за рахунок підприємства, організацій, населення спеціального фонду для відшкодування збитків у майні, завданих внаслідок стихійного лиха та інших несприятливих випадкових явищ. У страхуванні обов’язково є наявність двох сторін: страхової організації (страховика) та юридичних і фізичних осіб, які вносять у страхову організацію встановлені платежі. 
У світовій практиці прийнято називати несприятливі події, що можуть відбуватися та в результаті яких можуть виникнути збитки, ризиками. ЗЕД пов’язана з різного роду ризиками, що поділяються на дві групи: залежні від діяльності підприємств і не залежні від діяльності (зовнішні). На другу групу ризиків підприємство вплинути не може.
Необхідно виділити певні групи методів, які спрямовані на зменшення можливих збитків, що можуть бути викликані цими ризиками:
· страхування, тобто використання різного роду полісів, договорів страхування;
· хеджування як метод використання біржових ф’ючерсних контрактів і опціонів;
· застосування різних форм і методів розрахунково-кредитних відносин, що зводяться до мінімуму ризик-неплатежу за поставлені товари, чи неотримання товару проти їхньої оплати;
· аналіз і прогнозування кон’юнктури зовнішнього ринку, планування і своєчасна розробка заходів за рахунок власних чи позикових коштів з метою уникнення можливих збитків, що викликані несприятливими кон’юнктурними змінами.
Види страхування:
· майнове (страхування  вантажів, суден, автомобілів, експортних кредитів, страхування від вогню й інших небезпек);
· особисте (життя, здоров’я, доходи окремої людини);
· страхування відповідальності (автодорожня відповідальність, відповідальність перевізників.
Розглянемо докладно такі види страхування:
Страхування зовнішньоторговельних вантажів
У практиці страхування існує два основних принципи формування ризиків, що забезпечують страховий захист. Перший принцип побудований на методі виключення, тобто за цим принципом страхують вантажі від усіх ризиків, за винятком деяких. Другий принцип побудований на методі включення, тобто вантаж вважається застрахованим тільки від тих ризиків, які перелічені.
Страхування експортних кредитів
Об’єктом страхування є комерційні кредити експортера-страхувальника, що надані імпортерам-контрагентам. Комерційний кредит повинен бути підтверджений рахунками страхувальника до покупця. Можливі два варіанти страхування експортера. Перший – на випадок неплатоспроможності іноземного покупця, другий – страхування ризику затримки платежу до настання фактичної неплатоспроможності.
Страхування інвестицій
Портфельні інвестиції (вкладення капіталу в цінні папери) можуть бути застраховані від можливих втрат, зв’язаних зі зміною цін на акції, облігації за допомогою хеджування, тобто проведення операцій з ф’ючерсами на фондових біржах. Для страхування прямих інвестицій (вкладення в статутний фонд підприємства) застосовують різні види страхування шляхом укладення відповідних договорів зі страховими компаніями.
Страхування відповідальності
У законодавчих системах практично всіх країн світу є норма про те, що шкода, заподіяна майну чи третій особі, підлягає відшкодуванню в повному обсязі особою, що заподіяла шкоду, незалежно від того, навмисно, чи випадково вона була заподіяна. Найрозповсюдженішим видом є страхування автодорожньої відповідальності. Тут страховик виплачує фактичні витрати, котрі викликані страховим випадком, однак не більше страхової суми, передбаченої договором страхування.

2. Страхові документи у ЗЕД
Страхові документи відбивають взаємовідносини між страховиком і страхувальником. Роль страховика полягає у відшкодуванні збитків, яких зазнав страхувальник від нещасного випадку, проти сплати страхової премії.
До страхових документів належать:
· страховий поліс – документ видається страховиком, який підтверджує договір страхування та містить умови укладеного договору, в якому страховик зобов’язується за конкретну плату відшкодувати страхувальнику збитки, пов’язані з ризиками та нещасними випадками, зазначеними у договорі;
· генеральний поліс – це договір тривалого характеру між страхувальником та страховиком.  У ньому зазначається строк його дії, обсяг та границі відповідальності страховика, строки платежу страхової премії та інші спеціальні умови та застереження;
· страховий сертифікат – документ, котрий видається страховим товариством страхувальнику, який засвідчує, що страхування було здійснено і що був виданий поліс. На вимогу страхувальника він може обмінюватися на страховий поліс, оскільки у багатьох країнах законодавство визнає як судовий доказ тільки страховий поліс;
· претензія – вимога, що пред’являється  страхувальником страховику у зв’язку з настанням страхового випадку, який мав місце внаслідок випадковостей, закладених в умовах страхування.
3. Страхування вантажів у міжнародних перевезеннях
Сьогодні невід’ємною умовою  торговельної угоди є договір страхування вантажу. Найпоширенішими у світовій практиці є такі типи торговельних договорів: CIF, FAS, FOB, FCA, CFR, DES, DEQ.
За угодою CIF продавець зобов’язаний сплатити витрати і фрахт, необхідні для поставки товару в погоджений порт призначення, а також забезпечити морське страхування для усунення ризиків загибелі або пошкодження товару при перевезенні. Продавець укладає догові страхування і сплачує страховий внесок.
Покупець мусить знати, що а цією угодою продавець повинен одержати страховку на мінімальне покриття.
За цією угодою продавець повинен здійснити очистку товару від мита на експорт.
При продажу товарів за умовами CIF продавець зобов’язаний:
1. доставити вантаж на борт судна в порт відвантаження в погоджений день або строк відвантаження;
2. сплатити всі витрати, пов’язані з митними формальностями, потрібними для вивозу а також усі мита, податки та інші офіційні збори, що сплачуються при вивозі;
3. нести витрати, зумовлені перевіркою товару (перевірка якості, зважування, підрахунок);
4. за свій рахунок забезпечити упаковку з відповідним маркуванням ( за винятком товарів, що перевозяться без упаковки);
5. застрахувати товар;
6. оплатити фрахт (перевезення вантажу);
7. передати покупцеві коносамент (документ, який видається перевізником вантажу його відправнику, що засвідчує прийняття вантажу до перевезення в пункт призначення та передачу його отримувачу) у паперовому або електронному варіанті;
8. передати покупцеві страховий поліс.
За угодою CIF покупець зобов’язаний:
1. сплатити ціну, зазначену в договорі купівлі – продажу;
2. нести всі витрати і відповідальність за можливе псування товару або його випадкову втрату;
3. сплатити всі мита, податки та інші офіційні збори, а також витрати щодо виконання митних формальностей, які стягуються при ввезенні товару і у разі потреби – для їхнього транзитного перевезення через треті країни;
4. сплатити витрати по передвінвантажувальній перевірці, за винятком тих випадків, коли цього вимагає влада країни експорту;
5. сплатити всі витрати і збори пов’язані з одержанням документів або еквівалентних електронних повідомлень і відшкодувати всі витрати і збори, понесені продавцем при наданні допомоги відповідно до цього пункту;
6. надати продавцю на його прохання потрібну інформацію з приводу одержання страхового відшкодування.
Угода FAS означає, що продавець виконав свої зобов’язання щодо поставки, якщо товар розміщено вздовж борту судна на набережній або на ліхтерах у зазначеному порту поставки.
З цього моменту всі витрати і ризики загибелі або пошкодження товару перекладаються на покупця.
Доказом поставки є транспортний документ або еквівалентне електронне повідомлення.
Термін FAS вимагає, що покупець очистив товар від мита на експорт.
Зобов’язання продавця:
1. поставка товару відповідно до договору;
2. відповідальність за всі ризики загибелі або пошкодження товару до моменту, коли він поставлений вздовж борту судна;
3. негайне повідомлення покупця про поставку товару вздовж борту судна;
4. здійснення витрат щодо перевірки товару;
5. забезпечення упаковки за свій рахунок.
Зобов’язання покупця:
1. сплати ціни передбачені договором;
2. отримання на свій ризик і на свій рахунок будь-яких експортної та імпортної ліцензії;
3. виконання всіх митних формальностей щодо експорту та імпорту товарів, а в окремому випадку – для транзитного перевезення через треті країни;
4. укладення за свій рахунок договору перевезення товару з погодженого порту відвантаження;
5. відповідальність за всі ризики загибелі або пошкодження товару з моменту його поставки вздовж борту судна;
6. відповідальність за виплати всіх додаткових витрат, які виникли внаслідок того, що судно не прибуло вчасно або не в змозі прийняти, або припинило прийняття вантажу до настання встановленої дати;
7. сплата мита, податків та інших офіційних зборів;
8. відповідальність за сплату всіх витрат і зборів, що зазнав продавець при наданні допомоги;
9. завчасне повідомлення продавця про назву судна, місце навантаження і час поставки;
10. прийняття доказу поставки;
11. здійснення всіх витрат, пов’язаних з повторною перевіркою товару;
12. сплата всіх витрат і зборів, пов’язаних з одержанням документів; 
13. відшкодування всіх витрат і зборів, що їх зазнав продавець при наданні допомоги.
Згідно угоди FOB зобов’язання щодо поставки вважається виконаним після того, як твар передано через поручні судна в погодженому порту відвантаження.
За угодою FOB покупець зобов’язаний нести всі витрати і ризики загибелі або пошкоджу товару від цього моменту.
Угода FOB вимагає, щоб продавець здійснив очистку товару від мита на експорт. Цю умову можна використовувати тільки для морського та внутрішнього водного транспортування.
За вимогами FOB продавець має такі зобов’язання:
1. доставити згідно з договором товар і торговий рахунок-фактуру;
2. одержати на свій ризик і за свій рахунок експортну ліцензію або інший дозвіл державних органів і виконати всі митні формальності необхідні для вивозу товару.
Зобов’язання покупця:
1. сплата ціни, передбаченої договором;
2. одержання за свій рахунок на свій ризик імпортної ліцензії;
3. виконання всіх митних формальностей щодо ввезення товарів;
4. несення всіх витрат щодо товару з моменту, коли він перейшов через поручні судна в погодженому порту відвантаження;
5. сплата всіх додаткових витрат, пов’язаних з тим, що судно не прибуло вчасно або воно не може прийняти товари, або якщ покупець не зміг вчасно оповістити продавця про назву судна, пункт призначення і час поставки;
6. сплата всіх мит, податків та інших офіційних зборів, а також витрат щодо виконання митних формальостей, які стягуються пр ввезені товару;
7. сплата всіх витрат і зборів, що виникли при одержанні документів.
Угода FCA означає, що зобов’язання продавця стосовно поставки вважається виконаним після передачі товару, очищеного твід експортного мита, під відповідальність перевізника, названого покупцем, у погодженому місці або пункті.
Якщо покупець не вказав точного пункту, то продавець може вибрати у межах домовленого місця або зони пункт, де перевізник візьме товар під свою відповідальність.
За угодою FCA продавець зобов’язаний:
1. доставити товар і товарний рахунок-фактуру за договором;
2. одержати на свій ризик і за свій рахунок експортну ліцензію;
3. доставити товар на зберігання перевізнику чи іншій особі, вибраному покупцем чи продавцем у зазначеному місці у ден чи в межах терміну, визначеного для доставки;
4. нести всі ризики загибелі або пошкодження товару до моменту, коли товар буде оставлений перевізнику;
5. сплатити витрат, пов’язані з митними формальостями, а також усі мита і податки та інші збори щодо вивезення товару;
6. завчасно повідомити покупця про доставку товару на зберігання перевізникові;
7. нести весь ризик пошкодження чи загибелі товару аж до моменту його доставки.
Основні зобов’язання покупця:
1. сплатити ціну, передбачену договором;
2. прийняти поставки товару;
3.  отримати а свій рахунок та на свій ризик необхідні імпортні ліцензії;
4. виконати всі митні формальності щодо імпорту товару;
5. нести ризик втрати або пошкодження товару, а також витрати щодо повторної перевірки товару з моменту його доставки;
6. повідомити продавця про особу перевізника.
Угода CFR означає, що продавець зобов’язаний сплатити витрат і фрахт, необхідні для доставки товару в погоджений пункт призначення, однак ризики загибелі або пошкодження товару, а також ризик будь-якого збільшення витрат, спричинених подіями, що відбулися після доставки товару на борт судна, переходить з продавця на покупця в момент переходу через поручні судна в поту відвантаження. Ця угода вимагає, щоб продавець очистив товар від мита на експорт. Цю вимогу можна використовувати лише приморському і внутрішньому водному транспортуванню.
1. доставити товар і торговий рахунок-фактуру;
2. отримати за свій рахунок і на свій ризик експортну ліцензію;
3. виконати всі митні формальності, пов’язані з експортом товару;
4. укласти за свій рахунок договір перевезення товару до погодженого порту призначення;
5. нести всі витрати стосовно товару аж до моменту його фактичного переходу за поручні судна у встановленому порту відвантаження;
6. оплатити фрахт та інші збори, пов’язані з перевезенням товару та його розвантаженням, перевіркою товару, упаковкою та маркуванням;
7. на прохання продавця, на його ризик і за його рахунок сприяти продавцеві в одержанні документів та інформації щодо одержання страховки.
Зобов’язання покупця:
1. доставити товар і торговий рахунок-фактуру;
2. одержати на свій ризик і за свій рахунок будь-ку експортну ліцензію або інший дозвіл державних органів;
3. виконати всі митні зобов’язання , необхідні для вивезення товару;
4. за договором страхування зобов’язань немає;
5. за свій рахунок заключити договір перевезення вантажу до зазначеного пункту;
6. сплатити фрахт та інші збори, пов’язані з перевезенням вантажу в пункт призначення, його розвантаженням які можуть здійснюватись тією ж компанією, що здійснює перевезення;
7. надати покупцеві за свій рахунок транспортний документ;
8. повідомити покупця про доставку товару на борт судна;
9. сплатити ціну, передбачену в договорі купівлі – продажу;
10. одержати за свій рахунок і на свій ризик імпортну ліцензію;
11. виконати всі митні формальності щодо ввезення товару;
12. за договором перевезення зобов’язань немає;
13. прийняти поставку вантажу;
14. нести всі ризики загибелі або пошкодження товару з моменту фактичного переходу через поручні судна в порту відвантаження;
15. сплатити всі мита, податки та інші збори, а також витрат щодо виконання митних формальностей, які стягуються при ввезенні товару;
16. сплатити всі витрати і збори, пов’язані з перевезенням товару в пункт призначення і його розвантаженням, вилучати ті з них, які сплачуються судохідною компанією, що здійснює перевезення.
За угодою DES зобов’язання продавця стосовно доставки вважаться виконаними після того, як товар надано покупцеві на борт судна неочищеним ід мита на імпорт у погодженому порту призначення.
Продавець несе всі витрати і ризики, пов’язані з доставкою товару в погоджений пункт призначення. Ця угода застосовується тільки для морського та внутрішнього водного транспортування.
Зобов’язання подавця:
1. доставка товару і торгового рахунка-фактури;
2. одержання експортної ліцензії за свій рахунок і на свій ризик;
3. відповідальність за весь зик загибелі або пошкодження товару, а також всі витрати, пов’язані з товаром аж до моменту його поставки в пункт призначення;
4. заключення договору перевезення за свій рахунок і на свій ризик;
5. за договором страхування зобов’язань немає;
6. надання покупцеві з свій рахунок доручення на відвантаження;
7. повідомлення покупця про передбачуваний час прибуття вантажу.
Зобов’язання покупця:
1. прийняти поставку товару;
2. сплатити ціну, передбачену договором купівлі-продажу;
3. отримати за свій рахунок і на свій ризик імпортні ліцензії;
4. виконати всі митні формальності, пов’язані з імпортом товару;
5. нести ризик загиблі або пошкодження товару, а також всі витрати, пов’язані з товаром з моменту його доставки.
Угода DEQозначає, що зобов’язання продавця щодо поставки вважається виконаним після того, як він надав товар у розпорядження покупця на набережній у погодженому порту призначення й очищеним від мита на імпорт. Продавець повинен нести всі ризики і витати, включаючи мита, податки та інші збори щодо доставки туди товару. Цю угоду варто використовувати тоді, коли продавець не може прямо або опосередковано одержати імпортну ліцензію.
Зобов’язання продавця:
1. доставити товар та торговий рахунок-фактуру;
2. одержати за власний рахунок і на власний ризик експортну та імпортну ліцензії;
3. нести ризик повної втрати та пошкодження товару, а також інші витрати, пов’язані з товаром аж до моменту його доставки;
4. укласти договір з перевезення до пристані у визначеному порту призначення за свій рахунок;
5. за договором страхування зобов’язань немає;
6. надати покупцеві транспортний документ;
7. повідомити покупця про час прибуття судна.
Зобов’язання покупця:
1. сплатити ціну передбачену договором купівлі – продажу;
2. прийняти поставку товару;
3. нести весь ризик загибелі та пошкодження товару, а також всі витрат щодо товару з моменту, коли товар надано в його рзпорядження.
4. Страхування валютних ризиків

Страхування валютних ризиків умовлено специфічними умовами зовнішньо - економічних контрактів. Метою такого страхування є захист вітчизняних експортерів, імпортерів та інших учасників зовнішньоекономічної діяльності. Страхування валютних ризиків необхідне для відшкодування втрат, пов’язаних з виробництвом експортної продукції за відмову від її оплати закордонним імпортером з будь-яких причин, збитків від неплатежів за поставлені товари, виконані роботи і надані послуги у разі загострення фінансового становища або банкрутства іноземного партнера, збитків від коливання валютних курсів у період від укладення контракту до закінчення його дії, що негативно впливає на купівельну здатність валюти платежу. Страхуванню підлягають і збитки, зумовлені політичною нестабільністю в країні імпортера. При цьому слід звернути увагу на те, що у перших двох випадках втрат зазнає вітчизняний інвестор. В інших випадках збитки можуть стосуватися як експортера, так і зарубіжного покупця. Перший зазнає збитків при зниженні курсу валюти платежу, другий – у разі підвищення.
Окремо виділяють страхування інтересів інвесторів на випадок заборони вивозу прибутку,  одержаного від інвестування, та інших порушень прав іноземного інвестора внаслідок прийняття рішення законодавчих чи виконавчих органів влади, політичних обставин. В сучасних умовах таке страхування є особливо актуальним для залучення в Україну коштів іноземних інвесторів, а також для українських підприємців, які вкладають ресурси в підприємницьку діяльність за кордоном.
В широкому розумінні названі види страхування розглядаються як страхування експортних кредитів, при цьому враховується те, що кожний  них має певні особливості. Захист від валютних ризиків може включати використання захисних застережень у контрактах, прогнозування курсу різних валют.
5. Страхування біржових ризиків
Об’єктом страхування біржових ризиків може бут відповідальність учасників біржових контрактів за збитки, зумовлені невиконання умов угоди одним із партнерів. У світовій практиці страхуються збитки інвесторів, зумовлені шахрайством чи неплатоспроможністю члена іржі, а також збитки членів біржі від неплатоспроможності одного з них. При страхуванні контрактів на реальний товар договір може укладатись як продавцем, так і покупцем. Якщо договір укладається покупцем, відповідальність страховика виникає у разі відмови продавця від поставки товару або затримки його поставки. Коли договір страхування укладається з продавцем, відповідальність страхової організації виникає за відмови покупця від оплати товару або при затримці з його оплатою.
Серед біржових контрактів значного розвитку набули ф’ючерсні угоди, що укладаються на поставку через певний строк товарів, які на даний момент можуть бути не виготовлені. За своїм змістом ф’ючерсні контракти одночасно виконують функцію страхування від можливих збитків. Вони можуть застосовуватись для страхування від форс-мажорних обставин або незалежних перешкод для виконання угод.
Об’єктом страхування можуть бути як грошова сума непоставленої продукції, так і виробничі (непрямі) збитки покупця.
Разом з тим, таке страхування в Україні наразі рідко застосовується, насамперед, через нерозвиненість ринкових відносин, ринкової інфраструктури. Біржі не завжди сумлінно вибирають собі клієнтів, здійснюю вибір учасників торгів, контролюють виконання ними угод, контрактів. Тому вважається більш доцільним страхування біржових ризиків здійснювати у вигляді біржового взаємного страхування або через акціонерні страхові компанії за участю капіталу біржі, коли біржа і страховик є взаємозацікавленими у такому страхуванні.



Питання для самоконтролю

1. Сутність та класифікація ризиків зовнішньоекономічної діяльності. 
2.  Особливості управління ризиками у зовнішньоекономічній діяльності.
3. Економічний зміст страхування в зовнішньоекономічній діяльності.
4. Основні види страхування в зовнішньоекономічній діяльності.
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